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Vertrieb und Marketing

Friihe realistische Visualisierung von neuen
Produkten

Hohere Uberzeugungskraft beim potentiellen
Kunden

Schnelle Verfiligbarkeit von Bild-, Film- und
Prasentationsmaterial mit realistischem
Verhalten

Hoher Wiedererkennungswert und Einzig-
artigkeit

Kostengtlinstiges Messeinstrument
Mehrfachverwendung bestehender Daten
Entscheidungsunterstiitzung beim Kunden

Visualisierung auf Messen

Direkte Kundenprasentation

Schaffung von Bild-, Film- und Prasentations-
material

Integration in bestehenden Marketingmix als
zuséatzlicher Kommunikationsverstarker

Friihe Akzeptanziberprifung von Produkten
Vermeidung von Produktfehlentwicklungen
Erfolgreichere Produktneueinfiihrung
Entscheidung liber Design oder Gestaltung
eines Produktes

Friihe Einbindung der Kunden in die Produkt-
entwicklung

Kostenglinstige Erstellung von Varianten

Car (Product) Clinics bei denen Produkte unter-
schiedlicher Hersteller gegeniber gestellt
werden

Uberpriifung des Verhaltens von Produkten im
Kundeneinsatz (Fahrsimulator, Bedienung, etc.)
Einbeziehung des Kunden in die Produkt-
entwicklung als Proband

* Kirzere Vertriebszyklen da friihzeitige Prasenzdes  «  verkauf komplexer Produkte

Produktes « Zusammenfihrung von Kundenwiinschen
*  Frihe Einbindung des Kunden + Diskussion mit dem Kunden in friiher Vertriebsphasen
* Weniger Anderungswiinsche des Kunden * Einsatz auf Messen und Veranstaltungen

* Einfachere Konfiguration von Produkten
* Verkauf nicht existenter Produkte
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